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Suggerimenti per una Landing ad alto tasso di conversione
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L'importanza della Landing Page

II'successo diuna campagna di web marketing &
strettamente dipendente dalla qualita della pagina su cui
viene indirizzato il traffico.

Cisono alcune best practice che vale la pena tenere

in considerazione per creare landing pages capaci di
aumentare il tasso di conversione.
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Tip I
Link e Menu di navigazione

Evitare il rimbalzo dellutente

Ingenerale, l'lassenza dilink e opzioni di navigazione sulla pagina, fa si che futente si concentri sul
contenuto e venga indirizzato alla conversione. Ma, in base alle specifiche esigenze del potenziale cliente,
puo anche darsi che una pagina sola non sia sufficiente per convincerlo. Consigliamo di valutare bene
cosaserve al potenziale cliente per prendere una decisione. E quindi decidere se includere o meno nella
landing page il menu di navigazione ed eventualilink di approfondimento.
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Tip 2:
Rilevanza

Titolo e immagine devono confermare la rilevanza

20 TIPS PER Il potenziale cliente che atterra sulla landing page deve capire immediatamente che quel contenuto €
L ANDING esattamente cid che fa al caso suo, che & specifico per Iui e per il settore aziendale in cui opera. La rilevanza e
PAGE pertinenza del contenuto della pagina possono essere trasmessi in modo immediato attraverso il titolo e/o
EFFICACE

'immagine principale.
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TIp &:
Chiarezza

Chiarezza del messaggio e dei punti di forza

L'ideale € che la pagina si concentri su di un unico messaggio e offerta. La specificita del contenuto €
fondamentale per evitare di sovraccaricare lutente di informazioni e creare confusione.La
comunicazione dei punti diforza del prodotto o servizio deve essere chiara e specifica.
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Tip 4.
Page Speed

Velocita di caricamento della pagina

Secondo recentiricerche, € probabile che oltre il 407 dei visitatori abbandoni la pagina se il caricamento
richiede piu di & secondi. Controlla su Pingdom e Google PageSpeed Insights i tempi di caricamento della
Landing Page.




KAUKY

20 TIPS PER
UNA
LANDING
PAGE
EFFICACE

TIp 5:
Visibilita su tutti i dispositivi

Ottimizzazione della visualizzazione

Consigliamo di prestare particolare attenzione alla visualizzazione sui dispositivi piu utilizzati dai
potenziali clienti. In Google Analytics € possibile verificare quali sono i dispositivi principalmente utilizzati
dai propri utenti.
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Trasmettere il senso di urgenza

20 TIPS PER Un potenziale cliente € piu portato a compiere un'azione di conversione, guando pensa dipoter perdere
LAESIANG qualcosa. Suggeriamo di trasmettere il senso dellurgenza di acquisto tramite la comunicazione della
PAGE scarsita del prodotto o servizio offerto.
EFFICACE
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Tip 7
Offerte convincenti

Proporre offerte di valore per l'utente

II'suggerimento € quello divalutare e progettare con attenzione la tipologia di offerta da proporre al
proprio target. Deve trattarsi di qualcosa a cui il potenziale cliente attribuisca un valore elevato.




KAUKY

20 TIPS PER
UNA
LANDING
PAGE
EFFICACE

Tip 8:
UX e Ul

Ottimizzazione di Usabilita ed Esperienza Utente

Assicurati che lalanding page rispettile principali regole di Usabilita per la semplicita ed intuitivita di
utilizzo. Accertatiche la User Experience sia davvero soddisfacente e che le caratteristiche ed i bisogni
dellutente siano Mmessiin primo piano.
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Comunicazione semplice ed efficace

Il tuo potenziale cliente medio, riesce a capire la tua offerta in pochi secondi? Verifica che lalanding page
abbia un design semplice ma efficace, payoff chiaro ed essenziale, vantaggi € punti di forza del
prodotto/servizio in primo piano, Call to Action in evidenza.

VUOI CEDERE LE QUOTE DELLA TUA

SRL?
3 FATTI AIUTARE DAL COMMERCIALISTA!
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Tip 10:
Titolo e sottotitolo

Sii convincente

Il titolo della pagina deve essere chiaro, conciso e indicare in modo immediato il servizio offerto ed il
problema che siva arisolvere. Il sottotitolo puo supportare il titolo e renderlo piu chiaro esplicitando un

punto diforza, il vantaggio e/o beneficio principale del prodotto/servizio offerto che lo rende unico rispetto
ad altri.
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Tip 11:
Call To Action

Pulsante CTA in evidenza

Assicurati che il pulsante che invita lutente a compiere una specifica azione (Call to Action o CTA) siain
evidenza. Accertati che abbia il chiaro aspetto di un pulsante cliccabile e che sia ben visibile grazie
allutilizzo di un colore che spicchirispetto al resto del contenuto della pagina.
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Tip 12:
CTA Personalizzato

Esplicita I'azione nel contenuto del pulsante

Scrivere semplicemente "Invia" non risulta molto efficace. Consigliamo di utilizzare un messaggio che
esplicitil'azione che lutente andra a compiere cliccando su quel pulsante.

PRENOTA LA TUA
CONSULENZA GRATUITA
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Tip 13
Social Proof

L'importanza della riprova sociale

[ tuoi potenziali clienti non ti crederanno sulla parola, cercheranno informazioni, recensioni ed opinioni.
Rifletti su cosa potresti utilizzare per dare maggior credibilita al tuo messaggio o marchio. Ad esempio
potrestiintrodurre una sezione «Dicono di Noiy in cuiinserire case history e testimonianze di clienti
soddisfatti.
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Tip 14:
Offerte in evidenza

Dai visibilita alle offerte speciali

Se c'é un'offerta o un lead magnet, ricordati di metterlo in risalto associandolo ad unimmagine
significativa.
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Tip 15:
Focus Elements

Indirizza l'attenzione sulla CTA

Utilizza frecce o altri elementi per indirizzare l'attenzione dellutente sulla Call To Action. Se limmagine
utilizzata € quella di una persona, fai in modo che rivolga lo sguardo verso la CTA.
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Tip 16:
Form sintetici

Chiedi solo i dati indispensabili

In generale, suggeriamo di chiedere allutente soltanto i datiindispensabili. Gi sono pero casiin cui form piu
lunghi ed articolati in diverse fasi, possono essere davvero utili per aumentare 'engagement del
potenziale cliente.
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Tip 17:
cCoerenza

Usa una strategia di marketing coerente e coordinata

20 TIPS PER La Landing Page dovra rispecchiare lo stile ed il contenuto dellannuncio pubblicitario che l'utente ha
LAES?NG cliccato prima di arrivarci. Definisci una strategia di Web marketing che tenga conto di questi aspettie
PAGE utilizza un approccio coordinato e coerente su tuttii canali attivati.
EFFICACE
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Tip 18:
Brand Identity

Coerenza del marchio

Comunica il valore del tuo brand e della tua azienda in modo coordinato. Sii coerente nello stile grafico, nel
tone of voice utilizzato, nelle modalita con cui scegli di raccontarti.
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Tip 19:
Privacy

Privacy Policy, Cookie Policy, Termini e Condizioni

20 TIPS PER Rassicura il tuo potenziale cliente sulla credibilita del brand e dellazienda e sii trasparente. Inserisci un link

LAESIANG di approfondimento alla sezione Privacy Policy, Cookie Policy e ai Termini e Condizioni di utilizzo del
PAGE servizio/prodotto offerto.
EFFICACE
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Tip 20:
Prossimo step?

Assicurati che la prossima azione sia evidente

Accertati che per il potenziale cliente non abbia dubbi sul prossimo step. Completare un form di contatto?
Effettuare un acquisto? Cliccare su diun link? L'azione che vuoi che compia sulla tua Landing deve essere
evidente e chiara.
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Checklist

20 Tips

1 - Link e menu di navigazione

Valuta bene cosa serve al potenziale cliente per prendere una
decisione. Poi decidi se inserire menu e link oppure no.

D 2 - Rilevanza

Trasmetti rilevanza e pertinenza del contenuto tramite il
titolo e/o limmagine principale.

D 3 - Chiarezza

Concentrati su di un solo messaggio. Comunica i punti di
forza del prodotto o servizio in modo chiaro e specifico.

D 4 - Page Speed

Controllo che i tempi di caricamento della pagina non siano
superiori ai 3 second..

D 5 - Visibilita su tutti i dispositivi
Testa la pagina su tutti i dispositivi piu utilizzati dai propri
potenziali clienti.
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Checklist

20 Tips

D 6 - Urgenza

Trasmetti il senso di urgenza tramite la comunicazione della
scarsita del prodotto o servizio offerto.

D 7 - Offerte convincenti

Il tuo potenziale cliente attribuisca un valore elevato
allofferta proposta?

DB—UXeUI

La pagina &€ semplice ed intuitiva? L'Esperienza utente €
soddisfacente per il potenziale cliente?

[:] 9 - Semplicita

Il potenziale cliente, riesce a capire la tua offerta in pochi
secondi?

D 10 - Titolo e sottotitolo

Sii chiaro e conciso. Esplicita il servizio offerto, il problema
che va arisolvere ed i punti di forza.
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Checklist

20 Tips

C] 11 - Call To Action

Assicurati che il pulsante di CTA sia evidente e che spicchi
allinterno della pagina.

D 12 - CTA Personalizzato

Esplicita l'azione che l'utente andra a compiere cliccando sul
pulsante di Call To Action.

D 13 - Social Proof

I tuoi potenziali clienti cercheranno recensioni ed opinioni sul
tuo servizio/prodotto. Sei preparato?

D 14 - Offerte in evidenza

Dai visibilita ad offerte speciali e lead magnet mettendole in
evidenza sulla pagina con unimmagine coordinata.

D 15 - Focus Elements

Utilizza frecce o altri elementi per indirizzare l'attenzione
dell'utente sulla Call To Action.
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Checklist

20 Tips

16 - Form sintetici

Chiedi solo i dati indispensabili. A meno che non serva
aumentare I'engagement del potenziale cliente.

D 17 - Coerenza

Utilizza uno stile coordinato e coerente su tutti i canali attivati
nella tua strategia di web marketing.

D 18 - Brand Identity

Comunica il valore del tuo marchio e della tua azienda in
modo coordinato e coerente.

[:] 19 - Privacy

Inserisciilink a Privacy Policy, Cookie Policy, Termini e
Condizioni di utilizzo.

D 20 - Prossimo step?

Accertati che il potenziale cliente non abbia dubbi sull'azione
da compiere.
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Contattaci

Siamo espertiin
Marketing Digitale

Nessun contratto a lungo termine
Digital Marketing full-service
Differenti professionalita
a disposizione della tua azienda

PARLIAMO

DEL TUO PROGETTO

+39 0385 266133

www.kauky.com



